ANUNCIA-TE

PROYECTO DE VIABILIDAD ECONOMICA

La plataforma comercial hibrida que multiplica oportunidades,

recurrentes
ventas y beneficios para todos. A :
2 Bajo coste operative

i (] ] A 3 » Alto potencial
Q TECNOLOGIA + dan FPERSONAS + W COLABORACION = {“}I MAS VENTAS « Rentabilidad c

MODELO DE INGRESOS RECURRENT
Cada proveedor genera ingresos a través de 4 conceptos principales

e En funcién del n® de anuncics|
ESPACIO EN O conco: €@ creroon O rrovocion b o e

SERVIDORES PROVEEDORES DE ANUNCIOS DE ANUNCIOS PLAN ANUNCIOS PRECID / MES
BAsico Hasta 10 60 ¢
’
& 1€ s0c-200c  ghioe-ne @bt
£ BRURE0 mes por provesdar [por anuncio A PROFESIONAL Hasta 25 100 €
(5 Incluida en ef precio
de creacion AVANZADO Hasta 50 200 €
Traba I del

Coste Bjo por espacio an ba b ki ':E:';:mm Flaboracidn de contenida, O s scxides, PREMIUM Hasta 100 300 €

Infraestructura, seguridad desfo y optmiziin e GTC y carcilles comercisles

para incorporar al proveedor

10 - 20 min. por anungia de La red de asociados. EMPRESAS Mis de 100 500 €
4 la plazaforma,

¥ mantenimaenta

Page mansual o arual (deseusnto aplicable)

JCUANTO PUEDE GENERAR UN COMERCIAL GTC ASOCIADO?

: . NIVELES DE INGRESOS POTENCIALES
.- EJEMPLO FACTURACION MENSUAL GENERADA IMPORTE

BASE NIVEL PROVEEDORES FACTURACIGN / MES
Espacio en plataforma (20 x5 x 16) 100 €
W INICIAL 10 1.800 €
20) PROVEEDORES ACTIVOS Creacitn de anuncios (20 x5 x 15€)* 1.500 €
*  PROFESIONAL 20 4.800 ¢
Cada proveedr Cuotas recummentes (20 x 100€) 2.000 €
| 50 12.000 €
¥ 5 anuncios Captacidn de provesdores 1.200 ¢ *
¥ Cuota media 100 €/mes i 1 24 €
TOTAL FACTURACION GENERADA 4.800 € ® the e s

Ingresos recurrentes + comisiones por ventas
* Pramedio 15 € por anuncio

INGRESOS POR COMISIONES DE VENTAS PROYECCION DE CRECIMIENTO DE LA RED DISTRIBUCION DEL VALOR GENERADO

Los comerciales GTC asociados pueden vender Ty ,J
COMERCIAL
* Sus propics products ﬁ‘ = . EQM al 2 o 40% GTC ASOCIADO
* Productos de proveedones captades por otres asociados CREANES:. (IRCNEEROnEt ﬂt“:ﬁl Fumﬂ lingreacs + comisones)
» Productos de toda L red
1 20 20006 24000¢ © 30% pLTAFORMA
= A través de internet o de forma presencial il (Tecralegia. soporte
i ¥ gestién)
20,000 € 40,0
EJEMPLO DE COMISIONES i 4 y G| (1 o 20% FROMOCHHYREL
\‘._ [Dhaidn, compatus,
TIFODEVENTE COMIISHMEDIA | EENPLD VENTA 1,000 € 100 2.000 200000 € 2.400.000 ¢ ! cermridm
Yeria poesancial 10% 100 €
500 10000  1.000.000 ¢ 12.000.000 € o 10% roezrcioN Y
Veerta orlne. 8% 80 € BENERCIOS CLIENTES
Venta enuzada 5% 50 ¢ 1.000 20,000  2.000.000 ¢ 24.000.000 ¢ (Mejores pencios,

meger informacidn)
M Un comercial actvo puede genesar entre 5 ; Reparto onentativo que asegura la sostenibilidad
Modelo altamente escalable con eficto red exponencial . iy
S00 € y'5.000 € adicronales al mes n comisiones, y &l crecimients de toda &l ecosistema

BENEFICIOS PARA CADA PARTE

o} PARaEL PROVEEDOR & PARA EL COMERCIAL GTC Q PARA LA PLATAFORMA 285 PARAELCLIENTE / USUARID
+ Tienda digital parmanente + Ingresos reciementis estables * Ingresas recurrentes predecibles * Informacion completa y actualzada

+ Publcidad y promocion continua + Comisianes por ventas onfing y presenciales * Bajo coste marginal por proveedor * Comerciales cercanes que asescran

+ Red comercial nacional * Wenta de productes de otros asociados + Models Saa5 + Marketplace » Comparacion de producies y precies

+ Captacion de clientes cuslificados + Cartera propia de proveedores y chentes + Escalabilidad y automatizacién * Menos tiempo en bisqueda

* Mis visibilidad y posicionamiento + Escalabilidad de ingresos sin limite + [Electo red crechente * Mgjor dicizidn de compra

* Retorno de inversicn muy #ito * Apayo tecnoldgico y formacidn continua * Alta rentabilidad operatva = Atencidn humana y personalizada

Con una sola venta adecional : i =

B Actividad profesional indegendiente M.r\_g!n hrumestlma_do Encuentra la mejor w'hr,u!'l

. ¥ ' PeTa 2 wecEs ol Jdo e una gran red, superior al 70% a partir del con ol apeye de un comercial

U iversidn mensual, sogundo afo. do confianra.

METRICAS CLAVE DEL NEGDCIO PROYECCIGN FINANCIERA (PLATAFORMA) PUNTO DE EQUILIBRIO
o ESCENARIOS CONSERVADOR REALISTA AMBICIOSO v i s
LTV (Valor Vida del Provoedor) 1.800 ¢ - 2600 € PR s s 1,000 5000 10.000 estimucias de 25.000 €
Ratio LTV / CAC 1= 3 ol purko de equalibrio se alcanza con

FACTURRCION MENSUAL 100,000 ¢ 500.000 ¢ 1.000.000 ¢
Tasa de Permanencia Anual » B5%
Chrn (Baja o v, P FACTURRCION AHUAL 1.200.000 ¢ 5.000.000 € 12/000.000 ¢ 25 0 - 300
Ticket Modis Mersual 1006 -200€ COSTES OPERATIVOS [ANUALES) 300000 ¢ 1,000,000 ¢ 1800000 ¢ proveedores activos
Margen Bruta Estimada 70% - 80% EBITDA ESTIMADO 900.000 € 5.000.000 € 10:200.000 € e
- A partir da ese punko,
Puelodo Pecupmmaciin CAC 1=2mpe MARGEN EBITDA 75% 83% 5% todo es crecimiento y rentabiidad

ELCiRCULO | m - (38

VIRTUOSO

MAS
ANUNCIOS

VISION 2030

Serla

UNETE A LA RED
¥ MULTIRLICA

i La fuerza de vender juntos TUS RESULTADOS
mijares resultados




