Anuncia-te GTC: Impulsa tu Negocio
con la Fuerza de la Venta Hibrida

El Problema: El “Muro” Oportunidades para el
de las Ventas Actuales Comercial GTC Asociado

Visibilidad insuficiente y Potencial de Facturacion
falta de red comercial. Mensual Estimada

Muchas empresas tienen excelentes productos (Comercial GTC Asociado)
pero no logran convertir su presencia digital en 26.000 €
ventas reales ni aprovechan el canal presencial.
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Beneficios
para Empresas
y Proveedores

Percibe ingresos por soptacion de
proveedoras (60€-200€), ereacion
de anuncios, cuotas mensuales y
comisiones directas por ventas.

,— Cuatro Vias de Ingresos Simultaneas

Mas
Comerciales

Tienda Digital
Permanente y
Visibilidad.

Circulo Virtuoso
del Crecimiento

Obtén una plataforma Crecimiento
de promocién continua y Profesional y
posicionamiento SEO Autonomia.
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y la generacion de leads online con la
confiancs, el seguimiento y el cierre de ventas
que solo aporta la visita comercial
presencial.

Presencial

Online
(Catdlogos Digitales, Leads) (Confianza, Seguimiento, Cierre)

Presencia en todos los Sectores
Actuacion en canales clave en cualquier punto de Espaa.
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